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Wie Profis Sponsoren gewinnen – ein neuer Leitfaden

Bei der Suche nach Sponsoren werden häufig grundlegende Vorgehensweisen missachtet, was dazu führt, dass der Erfolg bereits im Vorfeld ausgeschlossen wird. Ein professioneller Aufbau eines Sponsoringkonzeptes dagegen würde die Erfolgsaussichten erheblich verbessern. Der vorliegende Praxisleitfaden bietet hierfür die relevanten Informationen und Hintergründe - zur direkten Anwendung im eigenen Projekt.  Geschätzte drei Milliarden Euro werden pro Jahr für Sponsoring ausgegeben - und dennoch sind zahlreiche Sponsorensuchende von den Ergebnissen ihrer Bemühungen enttäuscht. Woran liegt das? Ein wesentlicher Punkt hierfür ist die oft wenig professionelle Vorgehensweise, die sich im Bereich des Sponsorings wie ein roter Faden von der internen integrativ-konzeptionellen Planung über den Aufbau der externen Ansprache bis zum möglichen Vertragswerk hinzieht. 

Die Verbesserung des Know-Hows steigert die Erfolgsaussichten signifikant. Die wichtigsten Grundlagen sind dabei die korrekte Einschätzung der Gesamtsituation, das Verstehen der Marktzusammenhänge, das Erkennen von Positionierung und Zielsetzung des Sponsors sowie die professionelle Aufbereitung, Umsetzung und Optimierung des Projekts unter den Gesichtspunkten einer positiven Sponsorenintegration. Die Anwendung des neuen Leitfadens hilft dem Leser, Fehler zu vermeiden, eine Optimierung in der Planungs- und Ansprachemethodik zu erreichen und somit die Wahrscheinlichkeit auf Erfolg bei der Sponsorengewinnung maßgeblich zu erhöhen - und gleichzeitig eine Basis für eine langfristige Zusammenarbeit mit den neuen Partnern aufzubauen. 

Über den Autor:
Roland Bischof zählt in Deutschland zu den profiliertesten Sponsoringexperten, Spezialgebiet Eventsponsoring. Er ist seit 1986 selbstständig und verfügt über einen Erfahrungsschatz aus nahezu 200 nationalen und internationalen sponsorunterstützten 
Events in führenden Positionen. Seit 1996 ist er geschäftsführender Gesellschafter von Presented by, Sponsoring-Consulting (Berlin). Hierzu gilt er bundesweit bei Seminaren und Kongressen auch seit Jahren als anerkannter Referent seines Fachs. Jetzt hat der renommierte Praktiker sein Know-how erstmals in einem Praxisleitfaden zusammengefasst. 
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BusinessVillage ist das Wissensportal  rund um die Themen Marketing, IT-Marketing, eBusiness und Management. Aktuell, qualitativ hochwertig und in komprimierter Form bietet BusinessVillage fundierte Fachinformationen. 
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